
V f Bourse de cession-reprise 

• SERVICES. A V E C L E S A P P S H I - F R O M E T M Y V I Z I T O , S A J E U N E 
E N T R E P R I S E I N N O V E E T SÉDUIT P R O F E S S I O N N E L S E T V I S I T E U R S . 

LE E - T O U R I S M E , 
F I L O N D ' E V E L Y N E S O R A S I O 

Pourquoi s'être lancé dans l'aventure 
de l'entreprenariat? Q u a n d o n p o s e 
l a q u e s t i o n à E v e l y n e S o r a s i o l a ré­
p o n s e e s t s i m p l e : « Je m'ennuyais 
dans mes fonctions ! ». R e s p o n s a b l e 
i n f o r m a t i q u e p e n d a n t 2 0 a n s p o u r 
u n g r a n d équipementier a u t o m o b i l e , 
e l l e décide d o n c d e s e l a n c e r e n 
créant s a p r o p r e activité, s ' i n s c r i t a u 
c o u r s d u s o i r d e l ' I A E à N i c e p o u r 
préparer u n M a s t e r A d m i n i s t r a t i o n 
d e s E n t r e p r i s e s . E v e l y n e S o r a s i o 
s a i t dès l e départ v e r s q u e l s e c t e u r 
e l l e v a s e t o u r n e r : « Le tourisme, car 
c'est un domaine porteur sur la Côte 
d'Azur. Ou plutôt le e-tourisme... ». 

L'idée de créer Hi-From, application 
et plate-forme internet de concierge­
rie virtuelle à d e s t i n a t i o n d e s hôtels, 
c a m p i n g s o u résidences hôtelières, 
l u i v i e n t . . . e n v a c a n c e s a u C l u b M e d : 
« En me connectant à leur réseau, je 
me suis aperçu qu'il n'y avait pas 
moyen d'envoyer des cartes postales 
virtuelles à mes amis. J'ai réalisé 
alors que ce médium était sous-utilisé, 
alors qu'il était le moyen parfait pour 
permettre à l'hébergeur de proposer 
des services supplémentaires ». E v e ­
l y n e S o r a s i o développe d o n c l ' a p p l i ­
c a t i o n e t l a p l a t e - f o r m e H i - F r o m . 
P u i s p o u r créer e n décembre 2 0 1 4 
s o n e n t r e p r i s e à B e a u s o l e i l , e l l e s e 
f a i t a c c o m p a g n e r p a r l a C C I , a c c o m ­

p l i s s a n t l e s p h a s e s 1 e t 3 d u p a r ­
c o u r s N a c r e ( N o u v e l A c c o m p a g n e ­
m e n t p o u r l a Création e t l a R e p r i s e 
d ' E n t r e p r i s e s ) e t s ' a s s o c i e a v e c d e u x 
p e r s o n n e s : l ' u n e e s t chargée d e l a 
p a r t i e a d m i n i s t r a t i v e e t financière e t 
l ' a u t r e d e l a c o m m e r c i a l i s a t i o n . Ré­
vélé p a r l e S m a r t A p p C o n t e s t , 
c o n c o u r s créé p a r l a Métropole N i c e 
Côte d ' A z u r e t T e l e c o m V a l l e y , l e 
succès d e c e n o u v e a u s e r v i c e d e e-
conciergerîe e s t immédiat. «Notre 
métier, c'est d'améliorer la satisfac­
tion des clients pendant leur séjour». 

Dans cette logique, E v e l y n e S o r a s i o 
e t s o n équipe o n t lancé d e p u i s 
q u e l q u e s m o i s u n e n o u v e l l e a p p l i c a ­
t i o n g r a t u i t e , basée s u r u n m o t e u r 
i n n o v a n t d ' i n t e l l i g e n c e c o l l a b o r a ­
t i v e : M y V i z i t o . «L'usager remplit son 
profil, indique ses centres d'intérêt et 
l'application lui propose un circuit de 
visite adapté dans la ville où il se rend 
ou se trouve, qui s'améliore et s'enri­
chit au fur et à mesure des retours et 
commentaires des usagers. » U n p r o ­
j e t s ' a d r e s s a n t n o t a m m e n t a u x c r o i -
siéristes e t déjà s o u t e n u p a r l a 
T e l e c o m V a l l e y , l a C C I N i c e Côte 
d ' A z u r c e r t a i n s O f f i c e s d e T o u r i s m e 
o u e n c o r e J C D e c a u x . P o u r e s s a y e r 
M y V i z i t o , l e s v i s i t e u r s p e u v e n t s e 
r e n d r e s u r l e m o b i l i e r u r b a i n i n t e r ­
a c t i f installé, à proximité d e l a s t a t i o n 
d e t r a m w a y G a r e T h i e r s . M y V i z i t o 
e s t téléchargeable 7 j / 7 e t 2 4 h / 2 4 
p a r l e g r a n d p u b l i c s u r m o b i l e , grâce 
à u n Q R c o d e d i s p o n i b l e s u r u n 
t o t e m à proximité. • 

h t t p s : / / h i - f r o m . c o m / 
0 6 1 8 6 0 2 6 6 1 

Vous aussi, vous avez un projet de création, 
reprise ou transmission ? 
Testez votre projet avec l'autodiagnostic en ligne sur www.ccinice-cote-azur.fr 
et participez à la formation-action «5 jours pour entreprendre», 
avec les experts du pôle entreprendre de la CCI Nice Côte d'Azur. 
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• NEGOCE 

N^oce de matériel pour te bâtiment Réf.062C0245 
ViUe Effectif: 2 
CA:213000€ /Prix:100 000€ 

C a u s G r e t r a i t e , cède f o n c i s d e c o m m e r c e d ' u n e e n t r e p r i s e spécialisée 
d a n s le négoce d e matériel p o u r l e bâtiment créée e n 1 9 7 4 F o r t e 
notoriété auprès d e p r o f e s s i o n n e l s ( e n t r e p r i s e s e t collectivités), s i t e 
i n t e r n e t p e r f o r m a n t f o r t e s m a r g e s , p o t e n t i e l d e développement s u r u n 
marché p o r t e u r . 

Négoce de carrelage importation Réf.06lC0127 
directe et distribution 

Vilte Effectif: 4 
CA: 1150 000€ / Prix: A définir selon l'option choisie 
C a u s e r e t r a i t e , cède p a r t s s o c i a l e s ( m i n o r i t a i r e o u m a j o r i t a i r e ) d 'une 
société spécialisée d a n s l ' i m p o r t a t i o n e t l e négoce d e c a r r e l a g e . 
F V c ^ e s s i o n i m p o r t a n t e e t c o n s t a n t e d u C A d e p u i s la création. P r o f i l 
r e p r e n e u r : associé a c t i f a v e c d e s compétences c o m m e r c i a l e s ( a p p o r t 
m i n i m u m : 2 5 0 0 0 0 € ) . 

N^oce de revêtements de sols Réfo62C0233 
Zone industrielle Effectif: 2 

CA:1250000€ /Prix:380000€ 

C h a n g e m e n t d'activité cède p a r t s s o c i a l e s d'une société spécialisée 
d a n s l e négoce d e revêtement d e s o l s . Clientèle d e p a r t i c u l i e r s à 8 0 % . 
S h o w - r o o m d e 3 0 0 m ^ , réserve d e 4 0 0 m ^ situé e n b o r d d e r o u t e 
p a s s a n t e a v e c p a r k i n g p r i v a t i f 

Réf062C0226 

Effectif: 3 

Vente et réparation 
grandes cuisines professionnelles 
Vilte 
CA:780 000€/Prix: 400 000€ 
C a u s e r e t r a i t e , cède p a r t s d'une société, spécialisée d a n s la v e n t e e t 
réparation d e c u i s i n e s p r o f e s s i o n n e l l e s . Clientèle i n t e r n a t i o n a l e : 
collectivités, y a c h t i n g g r a n d e s v i l l a s . L e s c o n t r a t s d ' e n t r e t i e n a p p o r t e n t 
u n e récurrence d u C A 

Distribution de matériels de ventilation Réf06lC0204 
Zoneindustrielte Effectif: 4 
CA:1500000€ /Prix:250000€ 
C a u s e r e t r a i t e : cède f o n d s d e c o m m e r c e d'une société, créée e n 1 9 9 6 , 
a y a n t p o u r activité la d i s t r i b u t i o n d e matériel p o u r la c l i m a t i s a t i o n , l e 
c h a u f f a g e , l a v e n t i l a t i o n , études e t réalisations d e v e n t i l a t i o n e t 
c l i m a t i s a t i o n i n d u s t r i e l l e s . L ' e n t r e p r i s e d i s p o s e d e d e u x a g e n c e s , 
implantées d a n s d e s v i l l e s d u s u d d e la F r a n c e . 

Vente et installation de cuisines professionnelles Réfl587Poi05 
Zoneindustrielte Effectif: 5 
CA: 2 000 000 € / Prix: 650 000 € 
C a u s e c h a n g e m e n t d'activité, cède p a r t s s o c i a l e s d ' u n e société 
spécialisée d a n s l'étude, la v e n t e e t l ' i n s t a l l a t i o n d e c u i s i n e s 
p r o f e s s i o n n e l l e s . L e c h i f f r e d ' a f f a i r e s e s t e n h a u s s e e t b o n n e rentabilité. 

• COMMERCE 

Tabac Jeux Réf.062C0244 
Ville Effectif: 0 
CA:220000€ / Prix: 350 000 € 
Raisonsfamiliales,cèdefonds d e c o m m e r c e d e t a b a c , j e u x , b i m b e l o t e r i e , 
v e n t e N i c e - M a t i n . Clientèle d e q u a r t i e r , d e p a s s a g e e t t o u r i s t i q u e , situé 
d a n s u n q u a r t i e r commerçant e n c e n t r e ^ l l l e . 

E-commerce cte dessous fénrmin Réf062C0242 

Activité à transférer Effectif: 0 

CA:500000€/FVix:230000€ 
C h a n g e m e n t d'activité, cède p a r t s s o c i a l e s d'une société d ' e - c o m m e r c e 
spécialisée d a n s l e s d e s s o u s féminins. M a r q u e s renommées. S t o c k : 
1 1 0 . 0 0 0 e u r o s . P a s d ' e f f e c t i f à r e p r e n d r e activité transférable. P r o f i l d u 
r e p r e n e u r : c o m m e r c i a l / m a r k e t i n g . 

Matériaux de constnjcHon bricole Réf.064C0231 
Arrière-pays mentonnais Effectif: 4 
CA:530000€/Rix:250000€ 
R a i s o n p e r s o n n e l l e , cède f o n d s d e c o m m e r c e d e v e n t e d e matériaux d e 
c o n s t r u c t i o n e t b r i c o l a g e . Clientèle d e p a r t i c u l i e r s à 8 0 % . P e u d e 
c o n c u r r e n c e d a n s la z o n e d e c h a l a n d i s e . P r o f i l d u r e p r e n e u r : p o l y v a l e n c e 
e t c o n n a i s s a n c e s d a n s l e s e c t e u r d'activité. P e r m i s p o i d s l o u r d s , C A C E S , 
p e l l e e t g r u e . 
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